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Etude annuelle Epargnants français



• Echantillon : 1000 épargnants français (résidant en France) de 30 à 
67 ans ayant un patrimoine financier d’une valeur de 75 à 300.000 
euros

• Mode de recueil : on-line

• Période d’interrogation : octobre / novembre 2017

A propos de cette étude

L’étude présentée ici constitue la 3ème vague du baromètre 
mis en place par Natixis Investment Managers 
auprès des épargnants français
(1ère vague en 2014, 2ème vague en 2015). 
Pour donner à l’enquête le plus d’actualité possible, 
tout en permettant un suivi des évolutions, le questionnaire comprend 
des indicateurs clés, en même temps qu’il intègre 
les nouveaux enjeux. Lorsque les questions ont été ajustées 
ou enrichies, ne sont fournies ici que les comparaisons 
à base strictement comparable.

A propos de la représentativité de l’échantillon
La représentativité repose sur l’identification des profils d’épargnants 
visés au sein de larges panels représentatifs des Français.
Critères d’identification et de sélection : 
 âge (4 tranches, de 30 à 67 ans) 
 montant du patrimoine financier, en distinguant 2 tranches : 

75 à moins de 150.000 euros et 150 à 300.000 euros.

Natixis Investment Managers
publie les résultats 
de sa 3ème étude annuelle 
auprès des épargnants 
français ayant 
un patrimoine financier 
de 75 à 300.000 euros

Fiche technique



3

Profils d’épargnants

1. Mode de gestion
2. Sources d’information et de conseil

Des épargnants français impliqués 
dans la gestion de leurs placements.

En matière d’information et de conseil,
le banquier reste la référence.
L’entourage joue également un rôle clé.



Des épargnants impliqués 
La majorité souhaite être conseillée
et environ 2 sur 5, être autonomes.

43ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français



Notes moyennes sur 10
calculées sur les répondants

Face à une multiplicité de sources d’information et de conseil,
le conseiller bancaire reste la référence, suivi par l’entourage

53ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français
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Stratégies d’épargne

1. Objectifs de placement
2. Définition d’un placement réussi 
3. Critères de choix

Dans un contexte macro économique plus 
porteur, un état d’esprit plus positif,
des objectifs plus concrets
- Moins d’épargne de précaution
- Plus d’épargne de projets

Si le besoin de sécurisation et de liquidité 
prédominent, la recherche de rentabilité gagne 
du terrain, associée à une quête de sens et à 
un désir de comprendre









Moins d’épargne de précaution, plus d’épargne de projets
Des objectifs plus concrets

NB : l’enquête 2017 intégrant une nouvelle proposition (« Avoir un complément de revenus »), nous fournissons ici les tendances pour les propositions communes 

+ 6 points

+ 4 points

- 9 points

73ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français



NB : l’enquête 2017 intégrant des nouvelles propositions (« Peut être revendu rapidement et facilement », « Me permet de réduire mes impôts », 
« Dégage une rentabilité supérieure à… »…), nous fournissons ici les tendances pour les propositions communes ou extrêmement proches 

Si la sécurisation du capital reste de mise,
la recherche de performance gagne du terrain

 

 

71% 

+7 points 
/ 2014

-5 points 
/ 2014

+5 points 
/ 2015

+4 points
/ 2015

83ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français



NB : l’enquête 2017 intègre deux nouvelles propositions (« Je veux pouvoir vendre mes placements facilement et rapidement… »,
« Je veux que mes placements dégagent une rentabilité élevée, quitte à prendre une part de risque ») pour lesquelles il n’y a pas de rappels 

Des épargnants sensibles aux risques des marchés financiers,
en quête de sécurisation et de liquidité, avant l’avantage fiscal

93ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français

54%

23%

54%

21%

51%

40%

53%

37%

49%

37%

50%

21%

48%

14%

30%

10%



Rangs 
moyens

Si la sécurisation reste leur priorité, un très net
désir de comprendre et de donner du sens à son épargne…

Sécuriser mon épargne, 
ne prendre aucun risque1,4

Savoir et comprendre 
comment est investi 
mon placement

1,9

Investir dans des placements ayant 
un impact direct
sur l’économie réelle

2

Réduire au maximum 
le niveau de risque1,4

Obtenir les meilleurs 
niveaux de rentabilité1,6

Bénéficier d’un
avantage fiscal1,7

103ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français



11

Si la sécurisation reste leur priorité, un très net
désir de comprendre et de donner du sens à son épargne…

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français

20%

10% 8%

21% 21% 20%

12%
9% 10%

21%

33%

15%
10%

13%13%
7%

17%

40%
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Regard sur les placements financiers 
fin 2017

1. Hit-parade des placements financiers
2. Focus Assurance vie

A contexte macroéconomique plus porteur,
des attentes de rentabilité renforcées…

En termes de potentiel de gain, les épargnants 
français placent les actions clairement en tête, 
suivies par l’assurance vie



A contexte macroéconomique plus porteur, des attentes
de rentabilité renforcées : 44% des personnes interrogées attendent au moins 5% (+7 
points en deux ans)

13

Rentabilité minimale 
5,1% en moyenne, 

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français



NB : l’enquête 2017 intégrant plusieurs nouvelles propositions (actions, obligations de groupe publics, emprunts d’Etat…), nous ne fournissons pas ici de rappels 

Au « hit-parade de la rentabilité », les actions occupent
la 1ère place, suivies par l’assurance vie,
les obligations et l’épargne salariale

*

*

*Différences non significatives

14

Notes moyennes sur 10
calculées sur les répondants

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français
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Bilan 2017 (octobre)

1. Révision des positions,
opérations, arbitrages
2. Motivation des choix

Des épargnants français attentifs et proactifs 
en ce qui concerne leurs objectifs
et leurs choix de placements

La majorité a fait le point sur ses objectifs, 
diversifiant ses placements, pour intégrer 
l’évolution du contexte macroéconomique
et profiter du potentiel des marchés

Les autres souhaitaient ne prendre aucun 
risque, sensibles au manque de visibilité
et d’information



En 2017, environ 7 épargnants sur 10
ont été proactifs, 6 sur 10 ont revu
leurs objectifs, 1 sur 4 les a modifiés

16

68% 

Bilan 2017

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français



Augmenté

Réduit

Univers : a au moins fait une fois le point sur ses objectifs ou réalisé une opération sur ses placements (68% de l’échantillon total)

Les épargnants ont souhaité diversifier leurs placements,
en réduisant la part de l’épargne réglementée

17

Bilan 2017

Laissé tel quel 64% 67% 69% 58% 71% 73%

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français

12%

24%
18% 16% 15% 13% 12%

15% 15%

27%

16% 15%



Univers : épargnants ayant fait au moins
une fois le point sur leurs objectifs
ou réalisé une opération sur ses placements
(68% de l’échantillon total)

Lorsqu’ils ont investi, les épargnants ont cherché
à intégrer l’évolution du contexte macroéconomique
et le potentiel des marchés financiers

Univers : ensemble des épargnants
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Bilan 2017
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Univers : Epargnants n’ayant pas fait le point
sur ses objectifs ni réalisé d’opération
sur ses placements (32%de l’échantillon total)

Les épargnants n’ayant pas fait d’opérations ne souhaitaient
pas prendre de risque, en raison notamment
du manque de visibilité et d’information

Bilan 2017

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français



Des épargnants en attente de conseils
et de sollicitations pour tirer parti
des opportunités liées à l’évolution du contexte

68%32%
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Bilan 2017

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français



1. Regarder le contexte
2. Diversification vs. Sécurité
3. Sécurité vs. Risque
4. Intérêt pour différents fonds

Perspectives 2018

Des épargnants largement réceptifs à une révision 
de leurs objectifs et stratégie d’investissement
et à la prise de nouvelles positions …
… avec des placements leur permettant de concilier 
diversification, liquidité et sécurisation
… en diversifiant leurs contrats d’assurance vie
… avec des fonds flexibles ou « porteurs de sens »

21



Un peu plus de 4 épargnants sur 10 envisagent
de revoir leurs positions. Une remise en mouvement
qui pourrait se poursuivre et s’amplifier

42%
envisagent de revoir 

leurs choix de placements

22

Perspectives 2018
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Plus de sécurisation
63%

Plus de diversification
55%

Des épargnants ouverts et réceptifs, qu’il faudra
accompagner, tout en conciliant
diversification et sécurisation (1/2)

23

Perspectives 2018
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Perspectives2018

Des épargnants ouverts et réceptifs, qu’il faudra
accompagner, tout en articulant rentabilité 
et sécurité (2/2)

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français

23%

32%

40%

5%



Pour augmenter la rentabilité des contrats
d’assurance vie, 52% des épargnants estiment
pertinent de diversifier les contrats

29%
Non pertinent

52%
Pertinent

253ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français
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Focus Retraite

1. Proportion d’épargnants « Retraite »
2. Investissements réalisés pour la retraite
3. Potentiel de nouveaux épargnants « Retraite »
4. Placements ayant la cote pour la retraite

Des épargnants à accompagner sur un 
enjeu clé.

Des niveaux de préparation et d’intentions 
stables.
Pour ceux qui ont déjà pris des 
dispositions, diversification et liquidité 
restent de mise.

Pour ceux qui ont l’intention d’épargner 
pour leur retraite, l’épargne règlementée 
garde leur faveur. On note un regain 
d’intérêt pour les placements dédiés 
(PERP) et financiers. 



36% 
régulièrement

30% 
de temps en temps

2 épargnants sur 3 mettent de l’argent de côté
pour leur retraite. Une proportion stable, en dépit d’interrogations sur leur niveau de 
vie

27

68% 

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français

64%
66% 66%

36% 34% 34%



Univers : Epargnants mettant de l’argent de côté pour leur retraite (66% de l’échantillon)












+25
points

+12
points

+12
points

+7
points +7

points +10
points

La stratégie de diversification et la recherche
de liquidité sont de mise. Les comptes et livrets
et l’assurance vie renforcent leur avantage

28

Epargnants 
mettant de l’argent

de côté 
pour leur retraite 
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58%

38%

21%24%
16% 14%

Plusieurs réponses possibles



Des intentions d’épargne « Retraite » très stables
27% des épargnants à sensibiliser et à accompagner
dans leurs choix
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Comme en 2015

73%
épargnent déjà

ou ont l’intention d’épargner 
pour la retraite 

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français
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Univers : Epargnants ayant l’intention de mettre de l’argent de côté pour leur retraite (7% de l’échantillon)







=

-7
points +3

points -1
points

+1
points

+3
points

L’épargne règlementée garde l’avantage,
avec un regain d’intérêt pour les placements dédiés
(PERP) et financiers

30

Epargnants
ayant l’intention de mettre de 

l’argent
de côté 

pour leur retraite 

 

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français

41%

17% 11%17%
7% 6%
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Accompagement 2018

Sources d’information
et de conseil

Face à la multiplicité des sources d’information,
à qui les épargnants se fieront ils ?

En 2018, le banquier sera plus que jamais au cœur 
des réflexions sur les stratégies d’épargne.

L’entourage, les « pairs » auront également 
leur écoute.



Pour 2018, les partenaires financiers seront
les conseillers privilégiés. L’entourage,
les pairs joueront également un rôle important

3ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français 32

70%

47%

26%26%

10%

Plusieurs réponses possibles
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Idées clés 2018



Les épargnants sont plus confiants et plus exigeants
Ils orientent plus souvent leur épargne vers des projets.

Si la sécurité et la liquidité prédominent, ils visent aujourd’hui plus de rentabilité. Il faut aussi 
compter avec leur désir de comprendre et de mettre du sens dans leurs placements.

En 2017...
Les épargnants ont été attentifs à l’environnement et proactifs

La majorité a fait le point sur ses objectifs, diversifiant ses placements, pour intégrer
le contexte macroéconomique et le potentiel des marchés financiers. Les autres 
ont préféré ne pas prendre de risque, estimant manquer d’information et de visibilité.

Pour 2018…
Globalement, les épargnants sont prêts à revoir leurs objectifs et leurs choix de placement…

… avec des propositions permettant de concilier diversification, rentabilité et sécurisation

… en diversifiant leurs contrats d’assurance vie

… avec des fonds flexibles ou thématiques « porteurs de sens » (environnement, emploi)

Pour les accompagner, ils font pleinement confiance à leurs partenaires financiers (conseillers en 
agence, en premier lieu) et à leur entourage.

Les idées clés

343ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français
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Annexes

Définition des fonds testés



Questionnaire 2017

Appétence pour des fonds

▪ Fonds flexible : ce fonds modifie sa gestion selon l’évolution de la conjoncture pour 
rechercher les meilleures opportunités du moment sur les marchés financiers.

▪ Fonds « Emploi » : ce fonds investit dans des entreprises qui créent des emplois en France. 

▪ Fonds « Environnement » : ce fonds investit dans des entreprises françaises ou 
européennes intervenant dans les domaines de l’eau, de la transition énergétique, des 
ressources agricoles.

▪ Fonds Secteurs Agro-alimentaire : ce fonds investit dans des entreprises françaises ou 
européennes intervenant dans les secteurs de l’agroalimentaire et de l’alimentation.

Préparation de la retraite

▪ Comptes et livrets = Un Livret A OU Un Livret Bancaire OU Un PEL (Plan Epargne Logement) ou un CEL 
(Compte Epargne Logement) OU Un Compte de Dépôt à Terme 

▪ Assurance vie, Euros ou UC = Un contrat d’assurance vie, en euros ou en unités de compte (UC)

▪ Placements financiers et boursiers = Un PEA (Plan d’Epargne en Actions) OU Des SICAV/FCP (appelés 
également OPCVM) OU Des actions de sociétés cotées en Bourse OU De l’immobilier coté en Bourse 
(SCPI ou « pierre papier)

▪ Un plan d’épargne retraite individuel (ex. PERP)

▪ Un plan d’épargne salariale de votre entreprise (ex. PEE, PERCO…)

▪ Immobilier en direct = De l’immobilier en direct (ex. immobilier locatif)

363ème étude annuelle auprès des épargnants clients des réseaux bancaires français



Avertissement

Le présent document est fourni par Natixis Investment Managers S.A. ou sa succursale Natixis Investment Managers Distribution. Ce document
est destiné à des clients non professionnels. Il ne peut être utilisé dans un but autre que celui pour lequel il a été conçu et ne peut pas être
reproduit, diffusé ou communiqué à des tiers en tout ou partie.

Le présent document ne saurait en aucun cas constituer une offre de contrat, une sollicitation, un conseil ou une recommandation en vue de la
souscription aux produits ou supports d’investissement qui y sont décrits. Natixis Investment Managers S.A. / Natixis Investment Managers
Distribution se réservent la possibilité de modifier les informations présentées dans ce document à tout moment et sans préavis.

Avant toute souscription, l’investisseur doit s’assurer auprès de son Conseiller que les supports choisis correspondent à sa situation financière,
juridique et fiscale ainsi qu’à ses objectifs en matière de placement ou de financement. Il est rappelé que tout investissement sur les marchés
financiers peut être soumis à des fluctuations de cours à la hausse comme à la baisse pouvant se traduire par une perte plus ou moins
importante du capital investi. Par ailleurs, les performances passées ne préjugent pas des performances futures et ne sont pas constantes dans
le temps. La responsabilité de Natixis Investment Managers S.A. / Natixis Investment Managers Distribution ne sauraient être engagées en cas
de pertes, notamment financière, résultant d’une quelconque décision prise ou non sur le fondement des informations figurant dans ce
document.

Natixis Investment Managers S.A. - Société de gestion luxembourgeoise autorisée par la Commission de Surveillance du Secteur Financier et
immatriculée sous le numéro B 115843 dont le siège social est 2 rue Jean Monnet, L-2180 Luxembourg, Grand-Duché de Luxembourg.
Natixis Investment Managers Distribution - Succursale de Natixis Investment Managers S.A. immatriculée sous le numéro 509 471 173 au RCS
de Paris) dont le siège social est 21 quai d'Austerlitz, 75013 Paris.
Coredata Research LLC - 15 Court Square, Suite 450 – Boston - MA 02108 - Tel: 1 857 239 8398.

- http://cloud.news.im.natixis.com/etude-epargnants-francais-2018 - communication.digitale@natixis.com


